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Azienda

La Newgioco srl con sede legale in Roma é titolare della
concessione AAMS e Ministero dell'Economia e delle Finanze
per le Scommesse sportive a quota fissa ed al totalizzatore
nazionale n. 15124 e gestisce direttamente i servizi di gioco
via Internet mediante il sito Multigioco.it, mentre i servizi di
Shopping sul sito Multiclub.it.

Newgioco srl € un'azienda giovane ed affidabile, con 11 anni
di esperienza, che ha fatto della scommessa on line il cuore
della sua attivita. Con 15.000 iscritti e una media di 90 mila
contatti al mese, negli ultimi due anni ha decuplicato il
proprio fatturato. Solo nel

primo semestre del 2010, infatti, ha prodotto 8 milioni e 400
mila euro, diventando una realta importante nel panorama
delle scommesse online. Newgioco s.r.l. oggi conta 27
dipendenti, due sedi ed un volume di gioco on line che supera
i 20 milioni di euro I'anno.
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On Line in Italia - Vantaggi

Il costante sviluppo del web e delle possibilita di
comunicazione e interazione che offre lo hanno reso lo
strumento ideale per chi ama giocare. Comodo, veloce, sicuro
il gioco on line consente di scommettere comodamente da
casa, ogni qualvolta se ne abbia voglia, senza movimentare
contante e senza stress. Multiclub riserva ai suoi soci dei
privilegi davvero speciali. Con la sua vasta gamma di prodotti e
di servizi offre |'alta qualita a prezzo di costo, grazie all'assenza
di intermediari e di spese aggiuntive. Con un lavoro di squadra
i soci e i fornitori operano in sinergia per abbattere le barriere
della vendita tradizionale e sfruttare le potenzialita del web.
Nessuna pubblicita, nessun magazzino, nessun costo di
negozio, solo il contatto diretto tra consumatori e produttori
per la soddisfazione immediata di ogni desiderio, senza
rinunciare ad un pizzico di lusso.
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Come Guadagnare

Multiclub € multi level marketing. Se sei socio e non vuoi
solo risparmiare, ma anche guadagnare, Multiclub ha quello
che fa per te. Prova i prodotti e consigliali a quante piu
persone puoi! Invitale ad entrare in un club esclusivo e
condividi con loro risparmi e guadagni. Multiclub ti offre,
oltre agli sconti immediati, il guadagno diretto su tutti gli
acquisti fatti grazie al tuo passaparola. Guadagnerai
semplicemente consigliando ad altri la qualita dei prodotti
Multiclub e invitando altre persone a fare altrettanto. Con un
impegno davvero minimo potrai raggiungere grandi risultati.
Diventa protagonista dei tuoi acquisti e apri le porte ad
un'attivita redditizia e sicura. Crea la tua rete di promotori e
ampliala sempre piu. Accumulare punti e facile. E sufficiente
giocare oppure acquistare prodotti dal nostro Store e
proporre la stessa cosa ai tuoi amici. Ciascun tipo di gioco o
acquisto da diritto ad un determinato numero di
“multipunto”’. | multipunto accumulati nell’arco del mese

determinano il guadagno mensile dell’attivita di distributore
Multiclub. Si applica ai fini del calcolo provvigionale un
coefficiente sui punti pari a 0.7
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Come si traducono i punti
Giochi

Singole calcio 0.43 punti per ogni euro giocato
Ambi calcio 0.65 punti per ogni euro giocato
Terno calcio 1.21 punti per ogni euro giocato
Quaterna calcio 1.69 punti per ogni euro giocato
5 Eventi 2.42 punto per ogni euro giocato
6 Eventi 2.66 punti per ogni euro giocato
da 7 a 20 Eventi 2.90 punti per ogni euro giocato
Skill Games (Poker, Blackjack e Casino) In base alla tabella Rake seguente
Bingo 1.21 punti per ogni euro giocato
Totalizzatore, Ippica, Superenalotto e Gratta&Vinci 0.65 punti per ogni euro giocato
Esempio:

1. Se giochi 10 euro su una bolletta del calcio con all’interno 5 eventi (multipla) otterrai 24.2 MultiPunto
2. Se la tua rete effettua giocate al Superenalotto per 100 Euro, tu otterrai 100 x 0.65 = 65 MultiPunto
3. Se Giochi 100 Euro su una singola di calcio (1 solo evento) otterrai 100 x 0.43 = 43 MP
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Poker Modalita Torneo

Rake Coeff. Rake Coeff. o. \
o065 MIC  oax Poker Modalita Cash

0,071 0,453
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Esempio:

Se la tua rete ha totalizzato 10.000 Euro di Buy-In e la commissione € pari a 1.400 Euro vuol dire che il tuo rake &

1.400 x 100 / 10.000 = 14% Quindi come si evince dallo schema in alto, il tuo coefficiente multipunto & 0.485 Percio i
tuoi punti saranno “Buy-In” x 0.485, cioe 10.000 x 0.485 = 4850 MP
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| Punti Torneo 1/2
Punti accumulati con il gioco del poker

Mentre giochi al poker hai 'opportunita di accumulare degli ulteriori punti rispetto ai punti rete, i Punti Torneo. Questi sono personali,
non fanno cumulo con i punti del tuo network, ma servono solo per darti accesso a premi e bonus esclusivi per te che giochi a questo
fantastico gioco. Tali punti sono cumulabili 1 anno a partire dal 01 Luglio 2011 fino al 30 Giugno 2012, dopodiche verranno azzerati. Qui
sotto trovi una tabella esplicativa di come fare i conti

[ . \

PuntiT modalita Torneo , o
Rake Coeff. Rake Coeff. Pu ntlT mOdallta CaSh
7,5 0,0127 13 0,0269
7,6 0,0128] 13,5 0,0281
7,7 0,0130 14 0,0293 Rake Coeff.
7,8 0,0134] 14,5 0,0306
7,9 0,0136 15 0,0320 0.3

8 0,0139] 15,5 0,0333
8,5 0,0151 16 0,0345
9 0,0164] 16,5 0,0357
9,5 0,0178 17 0,0372
10 0,0191] 17,5 0,0384
10,5 0,0203 18 0,0396
11 0,0215| 18,5 0,0411
11,5 0,0230 19 0,0423
12 0,0242] 19,5 0,0435
12,5 0,0254 20 0,0448

BONUS Silver PER CHI MOVIMENTA DA 15000 Euro A 30000 Euro di Buy-In IN UN MESE 12,5 % del Rake
BONUS Gold PER CHI MOVIMENTA DA 30000 Euro A 45000 Euro di Buy-In IN UN MESE 15 % del Rake
BONUS Platinum PER CHI MOVIMENTA PIU' di 45000 Euro di Buy-In IN UN MESE 17,5 % del Rake
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| Punti Torneo 2/2

Bonus Valore PuntiT
Rakeback 100 Euro 150 Esempio di calcolo: 8.000 Euro di Buy-In con Rake pari al 10%
PuntiT = 8.000 x 0.0191 = 152.8 PuntiT
RakeBack convertibile = 100 Euro (150 PuntT
Rakeback 200 Euro 300 ( )

Equivalente Rakeback: 12.5%

Esempio di calcolo: 16.000 Euro di Buy-In con Rake pari al 10%
Rakeback 300 Euro 450 PuntiT = 16.000 x 0.0191 = 305.6 PuntiT

Bonus Silver =1.600 x 12.5 / 100 = 200 Euro

RakeBack convertibile = 200 Euro (300 PuntT)

Equivalente Rakeback: 25%

Esempio di calcolo: 32.000 Euro di Buy-In con Rake pari al 10%
Rakeback 500 Euro 750 PuntiT = 32.000 x 0.0191 = 611.2 PuntiT

Bonus Gold = 3.200 x 15 / 100 = 480 Euro

RakeBack convertibile = 400 Euro (600 PuntT)

Equivalente Rakeback: 27.5%

* Superata questa soglia (35.000 Euro Buy/In/Mese) puoi valutare insieme al nostro Poker
Cashgame 1 Pot 1000 Euro 1000 Manager il tuo ingresso nell'esclusivo Team PRO Multigioco
Esempio di calcolo: 48.000 Euro di Buy-In con Rake pari al 10%
PuntiT = 48.000 x 0.0191 = 450 PuntiT

Rakeback 400 Euro 600

Sharkbay 900 Euro 900

Ceblisie bl e 1500 Bonus Platinum = 4.800 x 17.5 / 100 = 840 Euro
RakeBack convertibile = 600 Euro (900 PuntT) o Torneo LIVE
PPT 2200 Euro 2200 Equivalente Rakeback: 30 % o0 36.25% in caso di LIVE

Esempio di calcolo: 1.500 Euro di Rake giocati al Poker CASH
PuntiT = 1.500 x 0.3 = 450 PuntiT

RakeBack convertibile = 300 Euro

Equivalente Rakeback: 20% del RAKE

IPT 2700 Euro 2700

Per richiedere I'acquisto dei bonus bisogna inviare una mail
all'indirizzo di posta elettronica pokermanager@multigioco.it

** In aggiunta a quanto sopra, se sei un distributore, percepirai i Bonus Network
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Listino prezzi profumi
€19,90<

Confezioni da 50 ml g

A

@Einl

FOI Sulle note di  Euphoria C-klein MO1 Sulle note di Gucci by gucci gucei
F02 Sulle note di Chanel 5 Chanel MO02 Sulle note di Fahrenheit dior
F03 Sulle note di J'adore Dior MO03 Sulle note di  Acqua di gio armani
F04 Sulle note di Hypnotic poison  Dior MO04 Sulle note di  Boss ugo boss
FO5 Sulle note di  Light blue D&G MO5 Sulle note di  Pasha cartier [ﬁ @ @] m @
FO6 Sulle note di Hypnose Lancome MO6 Sulle note di  D&g d&g
FO7 Sulle note di Angel Mugler MO7 Sulle note di  Black code armani
FO8 Sulle note di Opium Y.S.Laurent MO8 Sulle note di The one d&g
F09 Sulle note di  Tresor Lancome M09 Sulle note di Le male j-pgaultier
F10 Sulle note di Roma Biagiotti MI10 Sulle note di P greco givenchy
F11 Sulle note di Just cavalli Cavalli M11 Sulle notedi Light blue vomo  d&g
F12 Sulle note di Amour amour Cacharel M12 Sulle note di _Joop joop
F13 Sulle note di Acqua di Gioia Armani *M13 Sulle note di Burberry burberry
F14 Sulle note di D&g D&G *M14 Sulle note di Roma biagiotti
F15 Sulle note di Allure Sensuelle  Chanel
FI6 Sulle note di Armani code Armani {hoiste maicalciial D pading sono pogiile @)
5 _ indicativi e sono citati solo ed esclusivamente ai fini
F17 Sulle note di For Her N.Rodriguez dell'individvazione della fragranza e alla sua ispirazione. U
F18 Sulle note di Coco mademoiselle Chanel In nessun modo ai marchi registrati che sono e restano dei
F19 Sulle note di Gucei by gucci Gucci i'egifrimi_pmf:rfetarf. Si declina, inoltre, ogni responsabilita @] [m ﬁ D O O
F20 Sulle note di Rash Gucci dell'uso illecito della presente.
“F21 Sulle note di Burberry Burberry * Disponibili da maggio 2011
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Come diventare distributore
Iscriviti a soli 75 € e
decidere se averli
disponibili sul tuo conto
gioCco e giocarci oppure
acquistare il Kit Parfum

* Per poterti iscrivere devi avere uno sponsor
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La carriera — Le qualifiche

1° Livello
2° Livello
3° Livello
4° Livello
5° Livello

***Sj ricorda che si applica ai fini del calcolo provvigiona

le un coefficiente sui punti

o U1 B~ WK

da 600 a 2,399
da 2,400 a 6,999
da 7,000 a 15,999

da 16,000 a 29,999
da 30,000

aria 0.7

12
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Il club “Asso di Cuori’”’

Asso di Cuori e un prestigioso club di cui fanno parte i leaders Multiclub che
hanno raggiunto i piu alti livelli di efficacia. Lo status di membro del Club Asso di
Cuori e riservato agli Sponsor piu bravi e ai Leaders. Per questi ultimi sono stati
previsti numerosi privilegi ed notevoli vantaggi economici come attribuzione
supplementare, secondo quanto previsto dalla seconda parte del piano
marketing. Ben il 30% degli utili di Multiclub calcolato in punti e destinato ad
essere diviso tra tutti i membri del Club Asso di Cuori. Ed inoltre tanti altri
vantaggi per i membri, come la possibilita di ottenere alcune funzioni
prestigiose, o partecipare a special events organizzati da Multiclub. | membri
del Club si incontrano regolarmente, non solo a scopo di lavoro. Durante i
numerosi incontri ed eventi organizzati da Multiclub, si scambiano opinioni ed
idee, si condividono esperienze e successi professionali. A seconda dell'efficacia
dl lavoro, sono previste le seguenti qualifiche che e possibile ottenere: M1, M2,
M3, ed in fine la piu prestigiosa, la qualifica M4.

13
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leello M1

6% + 1% del fatturato Nazionale

Il titolo di M1 e riservato a chi ha sponsorizzato almeno un gruppo che ha raggiunto
il livello di efficacia del 5° livello, mentre il resto della sua struttura ha generato un

giro d’affari pari a 20.000 punti, oppure a chi ha sponsorizzato direttamente due
gruppi, di cui ognuno ha raggiunto il livello di efficacia del 5°livello.

1% del fatturato globale di Multiclub calcolato in punti

14
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Livello M2
6% + 1,5% del fatturato Nazionale

Il titolo di M2 e riservato a chi ha sponsorizzato almeno tre gruppi, di cui ognuno ha
raggiunto il livello di efficacia del 5° Livello

0.5% del fatturato globale di Multiclub calcolato in punti

15



Livello M3

6% + 2% del fatturato Nazionale

Il titolo di M3 e riservato a chi ha sponsorizzato almeno tre gruppi, di cui ciascuno fa
parte di un diverso ramo, e che abbiano raggiunto uno dei previsti livelli dal club
Asso di cuori. Quindi almeno Livello M1.

0.5% del fatturato globale di Multiclub calcolato in punti

16



Livello M4

6% + 2.5% del fatturato Nazionale

Il titolo di M4, ovvero il titolo piu prestigioso all’interno del club Asso di Cuori, &
riservato a chi ha sponsorizzato almeno cinque gruppi, di cui ognuno ha raggiunto
uno dei previsti livelli dal club Asso di cuori.

0.5% del fatturato globale di Multiclub calcolato in punti

17



i) MultiClub
Ammontare delle provvigioni

Ogni mese il 2,5% del fatturato di MULTICLUB calcolato in punti verra destinato ad essere diviso tra tutti |
membri del Club “Asso di Cuori”. l'ammontare delle provvigioni che ti verra accreditato dipende dal livello
che raggiungi in quel determinato mese. La divisione della somma di denaro riservata ai Leaders avviene
nella seguente maniera:

Il titolo M1: 1% del fatturato MULTICLUB calcolato in punti

Il titolo M2: 0,5% del fatturato MULTICLUB calcolato in punti
Il titolo M3: 0,5% del fatturato MULTICLUB calcolato in punti
Il titolo M4: 0,5% del fatturato MULTICLUB calcolato in punti

La somma di denaro verra suddivisa tra tutti i Membri che hanno raggiunto lo stesso livello
proporzionalmente al giro d’affari calcolato in punti che hanno generato. La somma di denaro riservata ad
ogni singolo livello verra pagata a patto che almeno una persona raggiunga quel determinato livello. Le
provvigioni riservate ai diversi livelli sono cumulabili. Per esempio al'm4 verra accreditata la somma
corrispondente alla somma di provvigioni di tutti i livelli “Asso di Cuori”, ovvero M1, M2 e M3, nonché la
somma che gli spetta a titolo di essere M4. Come Distributore riceverai il login e la password per poter
accedere al tuo sito personale, dove potrai controllare il tuo albero aggiornato. Il nostro sistema calcolera
la provvigione che ti spetta a titolo della produzione effettuata all’'interno della rete da te creata.

18
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Punti Accumulati

Per farti capire meglio come vengono calcolate le tue provvigioni, sotto riportiamo un piccolo glossario dei termini
che vengono usati di seguito.

Punti di gruppo del Distributore
Punti di gruppo del Distributore diminuiti dei punti di gruppo livello “Asso di Cuori” che sta sotto il Distributore.

Attenzione: Se in un determinato ramo della tua struttura ci sono piu di un livello “Asso di Cuori”, il calcolo verra
effettuato in base ai punti di gruppo della qualifica “Asso di Cuori” piu grande e vicina a te.

Punti convenzionali

Punti accreditati al Membro del Club “Asso di Cuori” per tutti i Distributori del suo gruppo che hanno raggiunto il
livello di efficacia dal 6% in su.

N.B. Per il mese contabile si intende mese solare. In ogni mese contabile, tu e il tuo gruppo, dovete accumulare un
numero di punti richiesti per poter raggiungere uno dei determinati livelli. Le provvigioni possono essere
accreditate entro e non oltre il 15 del mese successivo. Gli incaricati possono accumulare punti validi ai fini
dell’attribuzione della qualifica fino a tutto I'ultimo giorno del mese. Di conseguenza i punti del mese

successivo verranno conteggiati a partire dal 1 del mese. Per punti accumulati si intende la somma di:

punti di gruppo del Distributore

punti convenzionali
19



MultiClub

Punti del Gruppo Distributore

Esempio
Hai creato una struttura dove uno dei suoi rami risulta
molto proficuo. Infatti, due membri della struttura hanno

raggiunto rispettivamente il livello di M1 e M2. Per poter
calcolare in modo giusto le provvigioni che ti spettano a
guesto titolo, devi effettuare il calcolo dei punti di gruppo
del Distributore. Hai sponsorizzato una persona che ha
raggiunto il titolo di M1. In questo caso, per i punti di
gruppo del Distributore si intendono punti accumulati da
un M2 che sta sopra una M1.

M2

Punti del gruppo personale
del Distributore = M1 - M2

20
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Regola della Linea

Nel caso in cui in una linea della tua struttura vi siano
“Asso di Cuori” che hanno raggiunto diversi livelli, i
punti che vengono presi in considerazione nel calcolo
delle provvigioni sono i punti della persona che ha
raggiunto il titolo piu alto e che, al tempo stesso, ¢ il
Distributore piu vicino a te.

Esempio

Supponiamo che tu abbia creato una rete di distribuzione
forte che si presenta nella seguente maniera: Nella linea di
destra della rete ci sono 2 persone che hanno raggiunto il
titolo di M4. In base alla regola della linea, i punti che
vengono presi in considerazione nel calcolo sono quelli del
M4 che € piu vicina a te.

Attenzione:

viene presa in considerazione la persona che ha raggiunto il
livello piu alto. In questo caso M4.

l TU (M2)

[5°Liv. (6%)

e

__S—
<
[y

l M3

5°Liv. (6%)

M3

<
N~

Do,

<
w

<
w

<
B
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Metodo di calcolo del valore dei punti per il livello M1

Il titolo di Scala e riservato a chi ha sponsorizzato almeno un gruppo che ha raggiunto il livello di efficacia del
5°Livello, mentre il resto della struttura ha generato un giro d’affari pari a 20 mila punti, oppure a chi ha
sponsorizzato direttamente due gruppi, di cui ognuno ha raggiunto il livello di efficacia del 5°Livello.

Qui presentiamo come effettuare il calcolo del valore dei punti per il livello di M1:

1. Per ogni gruppo che fa parte del Club “Asso di Cuori” ti vengono accreditati 30 000 punti convenzionali (vedi la
regola della linea).

2. Vengono considerati nel tuo calcolo i punti accumulati da tutti i gruppi sponsorizzati direttamente da te che hanno
raggiunto il livello di efficacia inferiore al 5°Livello.

3. Vengono considerati nel tuo calcolo i punti di gruppo del Distributore di tutti i gruppi sponsorizzati direttamente
da lui che hanno raggiunto il livello di efficacia del 5°Livello, ma che ancora non sono diventati Membri del Club “Asso
di Cuori” (vedi la regola dei punti di gruppo personale del Distributore).

22
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Metodo di calcolo del valore dei punti per il livello M1

Calcolo:

(1) 30.000 (M1 A)

(2) 20.400 (Liv.3, Liv.4, Liv.3)

(3) 135.000 - 122.000 = 13.000 (Liv.5-M1A)

Punti accumulati = (1) + (2) + (3) = 30.000 + 20.400 + 13.000 = 63.400

I’1% del fatturato MULTICLUB calcolato in punti & destinato ad essere
suddiviso tra tutti i Distributori che in un determinato mese hanno
raggiunto il titolo di M1. Punti accumulati da te = 63.400 punti.

Al fine di determinare I'ammontare della tua provvigione prima
bisogna definire la tua percentuale del fatturato.

20.400 Punti

Formula per il calcolo del Coefficiente Peso Personale:

Punti Accumulati da te
*100 = X%*
Somma dei punti accumulati da tutte gli M1 * coeff. peso

Provvigione:
Fatturato Punti Multiclub x 1% x X% x 0.7 = la tua provvigione

M1(b)
52.000 Punt

ik

23
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Metodo di calcolo del valore dei punti per il livello M2

Il titolo di M2 e riservato a chi ha sponsorizzato almeno tre gruppi, di cui ognuno ha raggiunto il livello di efficacia del
5° Livello. Sotto presentiamo come effettuare il calcolo del valore dei punti per il livello M2:

1. Per ogni gruppo che ha raggiunto il titolo di Scala (e non ha ancora raggiunto il titolo di COLORE, FULL o POKER) ti
vengono accreditati 60.000 PUNTI CONVENZIONALI (vedi la regola della linea).

2. Per ogni gruppo che ha raggiunto il titolo di M2, M3 o M4 vengono accreditati 90.000 PUNTI CONVENZIONALI
(vedi la regola della linea).

3. Per ogni 5 gruppi ( e i loro multipli) che hanno raggiunto il livello di efficacia del 5°Liv. in su e che sono stati
sponsorizzati direttamente da te, ti vengono accreditati 60.000 PUNTI CONVENZIONALI, oppure per ogni 7 gruppi ( e i
loro multipli) che hanno raggiunto il livello di efficacia del 5° Liv. in su e che sono state sponsorizzate direttamente da
te, ti vengono accreditati 90.000 PUNTI CONVENZIONALI.

4. Viene considerata nel calcolo la somma dei punti dei gruppi (vedi la definizione) di tutte le persone che hanno
raggiunto il titolo di M1 (e non ha ancora raggiunto il titolo di M2, M3 o M4 - vedi la regola della linea - ).

5. Viene considerata nel calcolo la somma dei punti dei gruppi sponsorizzati direttamente da te, e che hanno
raggiunto il 5 Liv., ma allo stesso tempo non sono diventati ancora Membri del Club “Asso di Cuori”.

24
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Metodo di calcolo del valore dei punti per il livello M2

Calcolo:

(1) 60.000 (M1 B)

(2) 90.000 (M2)

(3) 0 (non & presente in questo esempio concreto)
(4) (4a) 150.000 - 100.000 = 50.000 (M1 A — M2)
(4b) 51.000 (M1 B)

(4a) + (4b) = 4 ovvero 50.000 + 51.000 = 101.000
(5) (5a) 30.000 (Liv. 5 A)

(5b) 90.000 - 51.000 = 39.000 (Liv5 B— M1 B)
(5a) + (5b) =30.000 + 39.000 = 69.000

Punti accumulati = 60.000 + 101.000 + 69.000 = 320.000

Lo 0,5% del fatturato Multiclub calcolato in punti & destinato > Liv.(a) > LiV.(b) 5°Liv.(a)
270 o 4

ad essere suddiviso tra tutti i Distributori che in un 30.000 Punti 90.000 Punti 150.000 Punt

determinato mese hanno raggiunto il titolo di M2.

Punti accumulati da te = 320.000 punti.

Al fine di determinare 'ammontare della tua provvigione

prima bisogna definire la tua percentuale del fatturato.

**Per trovare ora il valore del proprio coefficiente peso (X%) applicare 4b
la “formula per il calcolo del Coefficiente Peso” a pagina 22.

Provvigione:
Fatturato Punti Multiclub x 0,5% x X% x 0.7 = la tua provvigione

25
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Metodo di calcolo del valore dei punti per il livello M3

Il titolo di M3 € riservato a chi ha sponsorizzato almeno tre gruppi, di cui ciascuno fa parte di un diverso ramo, e che
abbia raggiunto uno dei previsti livelli del club “Asso di Cuori”. Sotto presentiamo come effettuare il calcolo del valore
dei punti per il livello M3:

1. Per ogni gruppo che ha raggiunto il titolo di M1 (e non ha ancora raggiunto il titolo di M2, M3 o M4) ti vengono
accreditati 60 000 PUNTI CONVENZIONALI (vedi la regola della linea).

2. Per ogni gruppo che ha raggiunto il titolo di M2 (e non ha ancora raggiunto il titolo di M3 o M4) ti vengono
accreditati 90 000 PUNTI CONVENZIONALI (vedi la regola della linea).

3. Per ogni gruppo che ha raggiunto il titolo di M3 o M4 ti vengono accreditati 120 000 PUNTI CONVENZIONALI (vedi
la regola della linea).

4. Per ogni 5 gruppi ( e i loro multipli) che hanno raggiunto il livello di efficacia del 5° Liv. in su e che sono stati
sponsorizzati direttamente da te, ti vengono accreditati 60 000 PUNTI CONVENZIONALI, oppure per ogni 7 gruppi ( e i
loro multipli) che hanno raggiunto il livello di efficacia del 5° Liv. in su e che sono state sponsorizzate direttamente da
te, ti vengono accreditati 120 000 PUNTI CONVENZIONALI.

5. Viene considerata nel calcolo la somma dei punti dei gruppi (vedi la definizione) di tutte le persone che hanno
raggiunto il titolo di M1 e M2 (e non ha ancora raggiunto il titolo di M2, M3 o M4) - vedi la regola della linea.

6. Viene considerata nel calcolo la somma dei punti dei gruppi sponsorizzati direttamente da te, i quali hanno
raggiunto il livello del 5° Liv., ma allo stesso tempo non sono diventati ancora Membri del Club “Asso di Cuori”.
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MultiClub

Metodo di calcolo del valore dei punti per il livello M3

5° Liv. 5° Liv. 5°Liv. 5°Liv. M1 (a) M2 (a) M3 (a)
30.000 Punti  30.000 Punti  30.000 Punti  30.000Punti  30.000 Punti 130.000 Puntifili230.000 Punt

Calcolo:

(1) 60.000 (M1 A)

(2) 90.000 (M2 A)

(3) 120.000 (M3 A)

(4) 120.000 (somma 4a - 4g)

(5) (5a) 120.000 - 50.000 = 70.000 (M1 A - M1 B)
(5b) 130.000 - 50.000 = 80.000 (M2 A — M1 C)

Lo 0,5% del fatturato Multiclub calcolato in punti & destinato ad essere
suddiviso tra tutti i Distributori che in un determinato mese hanno raggiunto il
titolo di M3.

Punti accumulati da te = 690.000 punti.

Al fine di determinare I'ammontare della tua provvigione prima bisogna
definire la tua percentuale del fatturato.

(5a) + (5b) = (5) 70.000 + 80.000 = 150.000 **Per trovare ora il valore del proprio coefficiente peso (X%) applicare
(6) 5x6% (30.000) = 150.000 la “formula per il calcolo del Coefficiente Peso” a pagina 22.

Punti accumulati = (1) + (2) + (3) + (4) + (5) + (6) = Provvigione:

= 60.000 + 90.000 + 120.000 + 120.000 + 150.000 + 150.000 = 690.000 Fatturato Punti Multiclub x 0,5% x X% x 0.7 = la tua provvigione
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i) MultiClub

Metodo di calcolo del valore dei punti per il livello M4

Il titolo di M4 ¢ riservato a chi ha sponsorizzato almeno cinque gruppi, di cui ognuno ha raggiunto uno dei previsti
livelli dal club “Asso di Cuori”. Qui presentiamo come effettuare il calcolo del valore dei punti per il livello M4:

1. Per ogni gruppo che ha raggiunto il titolo di M1 (e non ha ancora raggiunto il titolo di M2, M3 o M4) ti vengono
accreditati 60 000 PUNTI CONVENZIONALI (vedi la regola della linea).

2. Per ogni gruppo che ha raggiunto il titolo di M2 (e non ha ancora raggiunto il titolo di M3 o M4) ti vengono
accreditati 90 000 PUNTI CONVENZIONALI (vedila regola della linea).

3. Per ogni gruppo che ha raggiunto il titolo di M3 (e non ha ancora raggiunto il titolo di M4) ti vengono accreditati
120.000 PUNTI CONVENZIONALI (vedi la regola della linea).

4. Per ogni gruppo che ha raggiunto il titolo di M4, ti vengono accreditati 180 000 PUNTI CONVENZIONALI (vedi la
regola della linea).

5. Per ogni 5 gruppi (e i loro multipli) che hanno raggiunto dal 5° Liv. in su e che sono stati sponsorizzati direttamente
da te, ti vengono accreditati 60 000 PUNTI CONVENZIONALI, oppure per ogni 7 gruppi ( e i loro multipli) che hanno
raggiunto il livello di efficacia del 5° Liv. in su e che sono stati sponsorizzati direttamente da te, ti vengono accreditati
120 000 PUNTI CONVENZIONALLI.

6. Viene considerata nel calcolo la somma dei punti dei gruppi (vedi la definizione) di tutte le persone che hanno
raggiunto il titolo di M2, M3 o M4 (e non ha ancora raggiunto il titolo di M4) (vedi la regola della linea).

7. Viene considerata nel calcolo la somma dei punti dei gruppi sponsorizzati direttamente da te, i quali hanno
raggiunto il 5° Liv. ma allo stesso tempo non sono diventati ancora i Membri di Club “Asso di Cuori”.
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MultiClub

Metodo di calcolo del valore dei punti per il livello M4

aad M1 50.000 Pun:

wal M1 50.000 Pun:

wm M1 50.000 Pun:

ol M1 50.000 Pun

Calcolo:

(1) 60.000 + 60.000 = 120.000 (M1 A + M1 B)

(2) 90.000 (M2 A)

(3) 120.000 (M3)

(4) 180.000 (M4 A)

(5) 60.000 (5a + 5b + 5c + 5d + 5e)

(6) (6a) 120.000 - 50.000 = 70.000 (M1 A - M1 C)

(6b) 62.000 (M1 B)

(6¢) 130.000 - 50.000 = 80.000 (M2 A - M1 D)

(6d) 260.000 - (140.000 + 60.000 + 50.000) = 10.000 (M3 - (M2 B + M1 E + M1 F))
(6a) + (6b) + (6¢) + (6d) = 70.000 + 62.000 + 80.000 + 10.000 = 222.000
(7) 70.000 - 62.000 = 8.000 (5°Liv. — M1 B)

Punti accumulati= (1) + (2) + (3) + (4) + (5) + (6) + (7) = 770.000

B 5°Liv. 30.000 M1 (b)(1)(6b) I_ M1 (c) 50.000
Punti 62.000 Punti Punti

M 5° Liv. 30.000 5° Liv. 30.000
Punti Punti

B M1 (d) 50.000 5° Liv. 30.000
Punti Punti

Lo 0,5% del fatturato Multiclub calcolato in punti € destinato

ad essere suddiviso tra tutti i Distributori che in un

determinato mese hanno raggiunto il titolo di M4.

Punti accumulati da te = 770.000 punti.

Al fine di determinare 'ammontare della tua provvigione

prima bisogna definire la tua percentuale del fatturato.

**Per trovare ora il valore del proprio coefficiente peso (X%)
applicare la “formula per il calcolo del Coefficiente Peso” a
pagina 22.

Provvigione:

Fatturato Punti Multiclub x 0,5% x X% x 0.7 = |a tua provvigione
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